MARKETING,
RETAIL & SALES

CAS Sales
Management HWZ,

Abschluss
Certificate of Advanced Studies (CAS)
in Sales Management HWZ

Anerkennung
15 ECTS-Kreditpunkte

Pensum
Berufsbegleitender Studiengang:
100 % Arbeitstatigkeit moglich

Leistungsnachweis
Zertifikatsarbeit

Dauer und Beginn
1 Semester, 18 Tage
April und Oktober

Studienort
Zurich, Sihlhof (direkt beim Zurich HB)




Der Studiengang
im Uberblick

Gestalten und steuern Sie Vertriebsorganisationen

und verbessern Sie lhre personliche Verkaufskompetenz.
Sie wollen neue Konzepte, Modelle und Technologien im
Vertrieb und Verkauf fur sich und Ihr Unternehmen
anwenden? Dann buchen Sie die Weiterbildung Nr. 1Tim
Vertrieb in der Schweiz mit einem NPS von Uber 60.

Beschrieb

Vertrieb und Verkauf stehen vor zahlreichen Veranderungen. Unternehmen
mussen vermehrt auf unterschiedliche Kanéale und neue Technologien setzen,
ohne das Verkaufspersonal und die Kundschaft als Menschen aus den Augen
zu verlieren. Zunehmend austauschbare Angebote und Marken stellen dabei
Vertriebsmitarbeitende vor grosse Herausforderungen.

Aufbau und Inhalt

Renommierte Expertinnen und Experten aus der Praxis fihren Sie durch die
einzelnen Module, die als Halbtage oder Ganztage aufgebaut sind. Der CAS
wird mit einem Ubungs-Case abgeschlossen, um eine ganzheitliche Perspek-
tive auf die Themen Vertrieb und Verkauf zu gewahrleisten.

Die Weiterbildung baut dem Sales Excellence Modell der HWZ auf. Dabei zielen
wir darauf ab, dass die Studierenden die jeweiligen Erfolgsfaktoren in den vier
Dimensionen: Informationsmanagement, Transformation, Vertriebsstrategie
und Vertriebsmanagement im Alltag erfolgreich anwenden konnen.

Die Inhalte des Sales-Excellence-Modells werden auf Basis der Forschung des
Centers kontinuierlich erganzt.

Anrechnung

Der CAS Sales Management HWZ ist ein in sich geschlossener Zertifikatslehr-
gang mit Leistungsnachweis. Studierenden mit MAS-Zulassung kann er fur den
MAS Sales Excellence HWZ angerechnet werden.

Teilnehmende

Angesprochen sind Mitarbeitende aus den Unternehmensbereichen Geschéfts-
leitung, Verkauf/Vertrieb, Business Development, Sales Support, Marketing,
Digitalisierung, CRM und anderen kundennahen Bereichen. Der CAS ermaoglicht
den Austausch zwischen «Gleichgesinntens, bietet gestandene Fuhrungs-
personlichkeiten aus der Praxis als Dozierende sowie die Modelle und Methoden
der fuhrenden Beratung in Europa im Bereich Kundenorientierung und Sales
Excellence.

HWZ Hochschule fiir Wirtschaft Ziirich
Lagerstrasse 5 | 8021 Zurich | Tel. 043 322 26 00 | www.fh-hwz.ch

V. 2023-03-16

DET kénnte Sie
auch Interessjeren

CAS Customer Relationship
Management Hwz

CAS Digita| Sales HWz

CAS Selling
Innovation Hyz

Studiengangsleitung
Dr. Jorg Staudacher

Zulassung

Hochschulstudium oder adaquater
Bildungsabschluss sowie mindestens 4
Jahre studienrelevante Berufserfahrung

Auskunft und Beratung

Dr. Jorg Staudacher
joerg.staudacher@fh-hwz.ch
Tel. 044 520 88 32
www.fh-hwz.ch/cassma



https://fh-hwz.ch/bildungsangebot/weiterbildung/cas-das/cas-sales-management-hwz

